
ArtGroup

Август 2022 – июнь 2023
Упаковка строительной компании ArtGroup с 0 
и выход на 3К лидов через 6 месяцев работы



ЗАПРОС КЛИЕНТА
мжывмдвиваижвь

ЗАПРОС МОЖНО РАЗДЕЛИТЬ 
НА 3 КЛЮЧЕВЫЕ БОЛИ



разбивка запроса

продажи маркетинг управление

счмячмячм чсчс с чс  сячячячячячячячячячяч



ПРОДАЖИ
ЗАДАЧА, КОТОРУЮ 
ПРЕДСТОИТ РЕШИТЬ

ПРОГНОЗИРУЕМЫЕ 
РЕЗУЛЬТАТЫ

�� Расчитать план продаж исходя из ресурсов 
компании (пропускной способности 
и ценообразования)�

�� Доработать продуктовую матрицу�

��  Разработать инфраструктуру отдела продаж 
и внедрить регламентирующую документацию.

Выход на выполнение плана 
продаж на  от максимальной 
цели в течении ближайших

3х месяцев 
с дальнейшим достижением 
от максимальной финансовой 

50%

(3.727.400 руб.)

100% 

цели (7.670.500 руб.)



МАРКЕТИНГ
ЗАДАЧА, КОТОРУЮ 
ПРЕДСТОИТ РЕШИТЬ

ПРОГНОЗИРУЕМЫЕ 
РЕЗУЛЬТАТЫ

Разработка и внедрение маркетинговой стратегии 
по упаковке и продвижению компании

«Глэмпинг на ферме КЛЕВЕР ПАРК»

�� Упаковка бренда компании с целью создания 
узнаваемости на рынке загородного отдыха 
в Краснодарском крае�

�� Подбор эффективных каналов и инструментов 
продвижения, их упаковка с нуля либо внесение 
необходимых корректировок�

�� Разработка медиаплана и запуск рекламных 
кампаний с целью достижения плана 
по входящему трафику. Эффективная стратегия на 3-6 

месяцев


Единый узнаваемый стиль всех 
ресурсов компании


Выполнение плана по лидам



УПРАВЛЕНИЕ
ЗАДАЧА, КОТОРУЮ 
ПРЕДСТОИТ РЕШИТЬ

ПРОГНОЗИРУЕМЫЕ 
РЕЗУЛЬТАТЫ

�� Разработка стандартов сервиса и обслуживания 
клиенто�

�� Создание системы точек касания с учетом CJM 
и потребительских сценарие�

�� Создание и внедрение скриптов прода�

�� Комплектация штата сотрудников (найм 
и адаптация)

Созданная клиентская база, 
ежемесячно растущая на 30%



1. Создание инфраструктуры 
для реализации стратегии

1.1 Сбор команды 
и организация 
рабочих 
процессов

1.2 Создание рабочего облака

и базы знаний

• создание рабочего чата


• внедрение системы 
фиксации задач и точек 
контроля


• создание диаграммы 
Ганта

• сбор необходимой информации


• ресурсы и доступы



• ЦА


• товарная матрица



• фото/видео банк



2 Проведение аналитики (маркетингового 
анализа) рынка массового строительства
2.1 Привлечение специалиста по аналитике


2.2 Постановка ТЗ


2.3 Проведение анализа целевой аудитории и 
конкурентов



3 РАЗРАБОТКА АЙДЕНТИКИ ПРОДУКТА
3.1 Сбор референсов


3.2 Разработка смысловой части и тз дизайнеру


3.3 Создание лого и фирменного стиля на все площадки (для соцсетей, 
мессенджеров, сайта, печатной продукции)



4 Разработка сайтов
4.1 Подготовка ТЗ к сайту


4.2 Поиск и утверждение веб-
дизайнера на верстку сайта


4.3 Сбор необходимого 
материала для сайтов (фото, 
отзывы, проекты, 
планировки, визуализации 
интерьеров и т.д.)

*Основной сайт – 
строительство



4.2 сайт- проектирование



4.3 Сайт – Каталог проектов



4.4 сайт - дизайн интерьера



5 Разработка и печать пособий для компании
5.1 О компании



5 Разработка и печать пособий для компании
5.2 Каталог проектов



5 Разработка и печать пособий для компании
5.3 Эксклюзивное предложение (для партнёров)



6 Сбор отзывов
6.1 Сбор контактов клиентов


6.2 Рассылка предложений оставить видео-отзыв


6.3 Посещение клиентов с именными сладкими подарками



7 Проведение видео- и фото-съёмки
7.1 Готовых домов


7.1.1 Поиск и утверждение фотографа


7.1.2 Поиск и утверждение видеографа (+ съёмка с квадрокоптера)


7.1.3 Монтаж видеороликов и обработка фотографий


7.2 Видео о компании



8 Упаковка каналов
8.1 ВКонтакте


8.1.1 Поиск и утверждение СММ-
специалиста


8.1.2 Постановка ТЗ для визуальной 
концепции дизайнеру


8.1.3 Наполнение меню и создание 
виджетов


8.1.4 Заполнение услуг


8.1.5 Внедрение сенлера


8.1.6 Разработка лид-магнита – файл   
«Как выбрать надёжных застройщиков?»


8.1.7 Написание статьи «О компании»


8.1.8 Подготовка контент-плана



8.2 Instagram*

*Признана экстремистскими организациями и запрещены на территории РФ

8.2.1 Поиск и найм СММ-специалиста


8.2.2 Поставка ТЗ и разработка 
визуальной концепции


8.2.3 Наполнение Instagram-аккаунта



8.3 2гис
8.3.1 Закрепление менеджера 2ГИС


8.2.2 Оплата продвижения для расширенных возможностей


8.2.3 Оформление и наполнение аккаунта



8.4 Яндекс.Бизнес
8.4.1 Заполнение аккаунт на 100% и прохождение верификации


8.4.2 Заполнение товаров и услуг


8.4.3 Регулярное обновление информации с необходимыми видео-подтверждениями


8.4.4 Подключение платного продвижения на Яндекс.Картах



8.5 Avito
8.5.1 Поиск и утверждения специалиста по продвижению на Avito


8.5.2 Сбор всей необходимой информации для оформления карточек                                   
по рекомендациями (с привлечением дизайнера для обработки фотографий)


8.5.3 Содействие в написании 20 объявлений



9 Запуск контекстной рекламы
9.1 Поиск и утверждение специалиста по контекстной рекламе


9.2 Формулировка УТП для рекламы


9.3 Постановка ТЗ дизайнеру на макеты для рекламы


9.4 Подключение UTM-меток


9.5 Подготовка отчётов по рекламе



10 Запуск таргетированной рекламы в ВК
10.1 Поиск и утверждение таргетолога


10.2 Формулировка УТП для рекламы


10.3 Постановка ТЗ дизайнеру на макеты для рекламы


10.4 Подключение UTM-меток


10.5 Подготовка отчётов по рекламе



11 Работа с отделом продаж
11.1 Проведение тренинга по продажам


11.2 Внедрение CRM (поиск подрядчиков для реализации 
по постановка ТЗ)


11.3 Подключение корпоративной связи и виртуальной 
АТС


11.4 Разработка шаблонов коммерческих предложений


11.5 Разработка отчётности и регламентов


11.6 Разработка и внедрение цепочки касаний по 
автоматизации обработок заявок и дожима

*путь 1



11 Работа с отделом продаж
*путь 2 *путь 3



11.7 Разработка полиграфической и прочей печатной продукция


11.7.1 Пособия для компании


11.7.2 Буклет 


11.7.3 Коллажи для офиса




11.7.4 Визитки


11.7.5 Футболки


11.7.6 Наклейки на бумажные стаканчики


